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Seja muito bem vindo ao escritério de Contabilidade Folador.

Iniciar um negdcio é um desafio que exige planejamento

estratégico e conhecimento em diversas dreas.

Neste guia, reunimos os principais insights sobre planejamento
tributdrio, organizagio financeira, produtividade, marketing e o
papel essencial da Contabilidade Folador para ajudar sua empresa
a crescer de forma estruturada e segura.

INTRODUCZO



O PAPEL DO
CONTZDOR
N/A SUA
EMPRESA

O contador desempenha um papel crucial na estruturagio, manutencio e
crescimento de uma empresa. Ele nio apenas garante que todas as
obrigacdes fiscais e contibeis sejam cumpridas corretamente, mas também
auxilia o empreendedor a tomar decisdes financeiras mais assertivas. As

principais fun¢des do contador incluem:

o Estruturagio tributiria: O contador ajuda a escolher o regime
tributirio mais vantajoso, reduzindo a carga fiscal da empresa e
garantindo conformidade com a legislacio.

e Controle financeiro: Ele acompanha o fluxo de caixa, as receitas e
despesas, e pode indicar os melhores investimentos para manter a sadde
financeira da empresa.

e Gestio de riscos: A contabilidade permite prever riscos financeiros e
operacionais, ajudando a evitar problemas fiscais e burocréticos.

 Precificacio de servigos e produtos: O contador pode auxiliar na
definigdo de pregos competitivos e lucrativos, considerando impostos,

custos e margens de lucro.

/A qui na Contabilidade Folador a confianca €
essencial para garantir um crescimento
estruturado e evitar problemas liscais e
financeiros.




@
o
<
F
=
=a
o
F
O
F
7
L]
=
<
)
L]
/
<
—_—
o

Economizando de Forma Inteligente

Um planejamento tributirio bem estruturado pode
representar uma economia significativa para sua empresa.
Cada tipo de empresa tem um regime tributdrio mais
adequado, e escolher o errado pode resultar no
pagamento desnecessirio de impostos.

Simples Nacional: Indicado para pequenos e médios
empreendedores, oferece um sistema de tributagio simplificado
e unificado, reduzindo a burocracia e facilitando a

administracio fiscal.

ANEXO 1 ANEXO 2 ANEXO 3 ANEXO 4 ANEXO 5
Comércio Industria Prestadores Prestadores Prestadores
de servicos de servicos de servigos

ALiQuoTA ALIQUOTA ALIQUOTA ALiQUOTA ALiQuoTa

1 partir ae 3 Partir e 3 partir (i:'

4 45 6% 454 155%

¢ Lucro Presumido: Melhor para empresas que possuem
margens de lucro previsiveis e custos operacionais reduzidos.
A base de célculo dos impostos é determinada a partir de um
percentual fixo sobre o faturamento.

¢ Lucro Real: Indicado para empresas de grande porte ou com
margens de lucro varidveis. O imposto é calculado com base
no lucro liquido da empresa, o que pode ser vantajoso em

situagdes especificas.

NOS Tazemos a revisao periodica do
enquadramento tributario, garantindo que
Sua empresa esteja sempre na melhor
condicao fiscal.



ORGANIZACFLO FINANCEIRA:
/A BASE DA SUSTENTZABILIDADE

Uma empresa saudavel financeiramente tem mais chances de crescer de forma

consistente e evitar problemas de fluxo de caixa. Algumas praticas essenciais incluem:

|

Separar as finangas pessoais das empresariais:
Misturar esses dois aspectos pode levar a

problemas graves de gestio financeira.

e Criar um fluxo de caixa detalhado: Saber
exatamente quanto entra e sai da empresa ajuda

a evitar surpresas financeiras.

o Usar ferramentas de gestio financeira: Softwares de gestio auxiliam no

controle de despesas, previsio de receita e andlise financeira.

e Definir metas financeiras realistas: Estabelecer objetivos de faturamento e

rentabilidade mantém o foco na expansio sustentivel.




COMO AUMENTAR A
PRODUTIVID/ADL
NA SUA EMPRESA

A produtividade impacta diretamente na rentabilidade. Algumas

estratégias para otimizar O tempo € 0s recursos da empresa

incluem:

Automatizagio de processos

Ferramentas tecnoldgicas reduzem
erros e aumentam a eficiéncia

operacional.

Uso de metodologias dgeis

Scrum e Kanban ajudam na
organizag¢io e no acompanhamento

de tarefas.

Capacitagio da equipe
Profissionais bem treinados sio mais

produtivos € cometem menos erros.




DICAS PARA SE
DIFERENCIAR

Empresas que apenas seguem o que ja existe tornam-se parte do
"mais do mesmo", perdendo relevincia no mercado. Para se
destacar, é fundamental enxergar além da concorréncia,

identificar lacunas e entregar valor de forma tinica.

Diferenciagio nio é apenas inovagio tecnoldgica, mas percepgio de
valor. Pequenos detalhes no atendimento, na experiéncia do

cliente ou no modelo de entrega podem transformar seu negbcio.

Analise a jornada do cliente e descubra onde vocé pode superar
expectativas. Empresas de sucesso nio sio necessariamente as (inicas
no setor, mas sim aquelas que redefinem padrdes e elevam a

experiéncia do consumidor.

Surpreenda seu publico com algo inesperado. Uma
personalizacio, um servi¢o adicional ou um processo simplificado

podem criar o chamado efeito surpresa, fidelizando clientes e

ampliando sua base de indica¢des.




INOVE E SURPREENDZA

Va 2lém da Concorréncia

Brindes inesperados: Um pequeno extra na entrega (um item
surpresa, amostra gratis ou cupom de desconto) gera um impacto

positivo e incentiva indicagdes.

Incentive o compartilhamento espontineo: Peca feedbacks
criativos ou incentive clientes a postarem experiéncias com sua
marca. Empresas que surpreendem sio mais lembradas e

recomendadas.

Embalagens ou mensagens personalizadas: Se vocé vende
produtos fisicos, inclua um bilhete escrito 3 mio ou uma
embalagem diferenciada com o nome do cliente. Isso cria uma

conexio emocional e torna a experiéncia mais especial.

Consultoria rdpida e gratuita: Se sua empresa trabalha
com servi¢os, ofereca um pequeno bonus gratuito, como
uma anélise personalizada, um checklist pratico ou uma

mini-consultoria.
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MZARRETING INTELIGENTE

Divulgue sua Empresa e cresca rapido

“Quem nio é visto, nio é lembrado.”
Grandes marcas sabem disso e investem constantemente em marketing para
fortalecer sua presenca e crescer. Afinal, uma empresa pode ter o melhor

produto ou servi¢o, mas sem marketing, ninguém saberi disso.

Utilize o Poder das Redes Sociais

Instagram, Facebook e LinkedIn sio seus aliados — Produza contetdos que
gerem valor, como dicas, bastidores do seu negécio e depoimentos de
clientes.

Use videos curtos e envolventes — O formato Reels e Stories tem grande
alcance e engajamento, ajudando sua marca a alcangar mais pessoas
organicamente.

Interaja com seu puiblico — Responder comentirios e mensagens aumenta a

conexio com os clientes e melhora sua reputagio.

Utilize Estratégias Locais

Google Meu Negécio — Cadastre sua empresa gratuitamente para
aparecer em pesquisas locais e no Google Maps.
Eventos e Networking — Participe de feiras, encontros de

empreendedores e palestras para aumentar sua visibilidade.

Conte com Especialistas para Potencializar seus Resultados

Quer um marketing mais estratégico e profissional? Contamos
com um parceiro especializado em marketing digital, a
Vela Publicidade, que oferece solugdes personalizadas para

fortalecer sua marca e atrair mais clientes.
4 . .
.y VelaPublicidade.com.br

E[IF:E Agende uma conversa
#- l‘-I-'-

1 4199121-6546
EE';I:-. www.VelaPublicidade.com.br 09


http://velapublicidade.com.br/

COMO SE TORNAR UM
EMPREENDEDOR DE
FLTO IMPACTO

Ser um empreendedor de alto impacto exige uma combinagio de visio
estratégica, conhecimento e capacidade de inovagio.

Algumas diretrizes incluem:

Definir um propdsito claro: Empresas bem-sucedidas tém missao e valores

bem definidos.

Manter-se atualizado: Estar atento as tendéncias do mercado permite antever

mudancgas e adaptar-se rapidamente.

Investir em networking: Criar conexoes pode abrir portas para parcerias e

novas oportunidades de negécio.

Empreendedores de alto
impacto nao apenas
constroem negocios, mas
transtformam mercados,
inspiram pessoas e deixam
um legado que transcende
O tempo.
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ESTRUTURANDO SUA
EMPRESA PARA O
CRESCIMENTO

Crescer de forma sustentivel exige uma abordagem estratégica, baseada em
niimeros sélidos e decisdes fundamentadas. O contador desempenha um papel
crucial nesse processo, garantindo que a empresa esteja financeiramente
preparada para expandir e evitando que a empolgagio do crescimento leve a

problemas de fluxo de caixa ou aumento excessivo da carga tributaria.

O crescimento deve ser baseado em objetivos concretos, como:
-Aumento de faturamento — Qual a meta de crescimento em receita e

quais 0s Custos envolvidos para atingir esse nimero?

-Expansio geogrifica — A empresa tem mercado para abrir filiais ou

atender novos estados?

-Diversificagio de portfélio — Adicionar novos produtos ou servigos faz

sentido estratégico e financeiro?

A Contabilidade Folador pode auxiliar na proje¢io de cenarios e na

modelagem financeira, garantindo que a expansio seja sustentivel e rentivel.

4FOLADOR

CONTABILIDADE

Rua Desembargador Westphalen 622
+55 41 3232-9373
+55 41 99122-3493

www.ContabilidadeFolador.com.br

@contabilidade.folador



http://www.contabilidadefolador.com.br/
https://www.instagram.com/contabilidade.folador

